
 

  

FORMACIÓ PER 

 

EMPRENDRE AMB ÈXIT I ORIENTATS AL MERCAT

 

Dates: 13 de juny de 2016 

Horari: de 9:00h a 14:00h 

Lloc: IG-Nova Tecnoespai – Avinguda Barcelona, 105 d’Igualada

Perfil dels participants: Adreçat 

micro i petites empreses de recent creació.

Continguts: Taller pensat per ajudar a emprenedors i 

donar idees de negoci per créixer en els mercats actuals, entendre què s’ha de treballar per estar 

orientats al mercat, identificar les parts d’un model de negoci orientat al client i donar eines per 

tal que els emprenedors millorin la seva idea de negoci.

• Definir les peces clau del model de negoci orientat al mercat:

o Client objectiu

o Proposta de valor

o Activitats clau

o Aliats clau i recursos 

o Lògiques d’ingressos i despeses

• Conèixer  quines són les macro tendències 

propera dècada 

• Eines de pensament per orientar la idea de negoci al mercat:

o Eines d’investigació de mercat

o Eines per crear propostes de valor diferents i rellevants

o Eines per posicionar

o Eines per ident

 

Expert:  Carlos Jordana, expert de l’empresa Merk2. Compta amb més de 20 anys d’experiència 

docent  (ESADE, UPF i altres col·laboracions acadèmiques). 

Places: 15 

Inscripcions: Les persones interessades en assistir als cursos hauran 

ignovaempresa@aj-igualada.net

 

Preu: gratuït. Places limitades

FORMACIÓ PER PERSONES EMPRENEDORES I EMPRESES

EMPRENDRE AMB ÈXIT I ORIENTATS AL MERCAT

Avinguda Barcelona, 105 d’Igualada 

Adreçat principalment a persones emprenedores i gerents i directius de 

micro i petites empreses de recent creació. 

Taller pensat per ajudar a emprenedors i empreses a tenir èxit orientant el negoci, 

donar idees de negoci per créixer en els mercats actuals, entendre què s’ha de treballar per estar 

orientats al mercat, identificar les parts d’un model de negoci orientat al client i donar eines per 

mprenedors millorin la seva idea de negoci. 

Definir les peces clau del model de negoci orientat al mercat: 

Client objectiu 

Proposta de valor 

Activitats clau 

Aliats clau i recursos  

Lògiques d’ingressos i despeses 

Conèixer  quines són les macro tendències amb creixement per emprendre durant la 

Eines de pensament per orientar la idea de negoci al mercat: 

Eines d’investigació de mercat 

Eines per crear propostes de valor diferents i rellevants 

Eines per posicionar-me correctament 

Eines per identificar noves lògiques d’ingressos 

Carlos Jordana, expert de l’empresa Merk2. Compta amb més de 20 anys d’experiència 

docent  (ESADE, UPF i altres col·laboracions acadèmiques).  

Les persones interessades en assistir als cursos hauran d’enviar un correu electrònic 

igualada.net amb la fitxa d’inscripció. 

. Places limitades 

PERSONES EMPRENEDORES I EMPRESES 

EMPRENDRE AMB ÈXIT I ORIENTATS AL MERCAT 

persones emprenedores i gerents i directius de 

empreses a tenir èxit orientant el negoci, 

donar idees de negoci per créixer en els mercats actuals, entendre què s’ha de treballar per estar 

orientats al mercat, identificar les parts d’un model de negoci orientat al client i donar eines per 

amb creixement per emprendre durant la 

Carlos Jordana, expert de l’empresa Merk2. Compta amb més de 20 anys d’experiència 

d’enviar un correu electrònic 


