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d'IguaIada .
ig-nova

FORMACIO PER A EMPRESES

NEGOCIAR AMB LA VALENTIA DEL NO

Dates: 17 i 24 d’octubre de 2018
Horari: de 9:00 a 13:00
Lloc: 1G-Nova Tecnoespai — Avinguda Barcelona, 105 d’lgualada

Perfil dels participants: Adrecat principalment a professionals autobnoms, empresaris/aries i a
professionals que gestionen persones o interactuen amb altres professionals per assolir objectius
en I'ambit comercial, gestid de proveidors o direccié de projectes.

Continguts: Quan comprem, quan venem, al planificar..., sempre estem negociant. Comprendre
els elements que concorren en qualsevol negociacid i aprendre a gestionar-los sén elements clau

per a una resolucié efectiva.

- Prendre consciéncia de quan i com negociem

- Coneixer els elements que integren una negociacio

- Optimitzar els nostres recursos i eines al nostre servei per assolir negociacions efectives

- Coneixer a nivell practic les diferents técniques de negociacio

- Utilitzar preguntes potents per liderar la negociacié o gestionar les objeccions

- Comprendre les diferencies i impacte entre la negociacié integrativa i distributiva

- Aprendre els diferents tipus de participants en una negociacid en I'ambit empresarial i la seva

influéncia.

Expert: TSEOTSE, SL

Inscripcions: Les persones interessades en assistir al curs hauran de complimentar el formulari
seguent: https://goo.gl/forms/uSIGIVESOyK43YNil

Preu: Gratuit. Places limitades.

N Generalitat de Catalunya Unioé Europea
Departament d'Empresa Fons social europeu
Y/ i Coneixement

L'FSE inverteix en el teu futur

Diputacié catalunya
Barcelona empren


https://goo.gl/forms/uSlGIvE9OyK43YNi1

