
 

  

FORMACIÓ PER A EMPRESES 

 

 

NEGOCIAR AMB LA VALENTIA DEL NO 
 
 
 
Dates: 17 i 24 d’octubre de 2018 

Horari: de 9:00 a 13:00 

Lloc: IG-Nova Tecnoespai – Avinguda Barcelona, 105 d’Igualada 

Perfil dels participants: Adreçat principalment a professionals autònoms, empresaris/àries i a 

professionals que gestionen persones o interactuen amb altres professionals per assolir objectius 

en l’àmbit comercial, gestió de proveïdors o direcció de projectes. 

Continguts: Quan comprem, quan venem, al planificar..., sempre estem negociant. Comprendre 

els elements que concorren en qualsevol negociació i aprendre a gestionar-los són elements clau 

per a una resolució efectiva. 

- Prendre consciència de quan i com negociem 

- Conèixer els elements que integren una negociació 

- Optimitzar els nostres recursos i eines al nostre servei per assolir negociacions efectives 

- Conèixer a nivell pràctic les diferents tècniques de negociació 

- Utilitzar preguntes potents per liderar la negociació o gestionar les objeccions 

- Comprendre les diferències i impacte entre la negociació integrativa i distributiva 

- Aprendre els diferents tipus de participants en una negociació en l’àmbit empresarial i la seva 

influència. 

Expert:  TSEOTSE, SL 

Inscripcions: Les persones interessades en assistir al curs hauran de complimentar el formulari 
següent: https://goo.gl/forms/uSlGIvE9OyK43YNi1 
 
Preu: Gratuït. Places limitades. 

 

https://goo.gl/forms/uSlGIvE9OyK43YNi1

